Checkliste Hausverkauf
Fur private Verkaufer & Kaufer

1. Vorbereitung & Strategie

Verkaufsziel definieren (Preis, Zeitrahmen, Ubergabetermin)
Zielgruppe festlegen (Familie, Eigennutzer, Kapitalanleger)
Verkaufsart entscheiden (privat oder mit Unterstutzung)
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Groben Zeitplan erstellen

2. Marktwertermittlung

Realistische Immobilienbewertung durchfihren
Vergleichsobjekte in der Region analysieren
Lage, Zustand, Baujahr und Ausstattung bertcksichtigen
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Uber- oder Unterbewertung vermeiden

3. Objektdokumentation

Grundbuchauszug

Flurkarte / Lageplan

Bauplane und Grundrisse

Wohn- und Grundstlicksflachenberechnung
Energieausweis (Pflicht)

Baubeschreibung

Nachweise Uber Modernisierungen
Teilungserklarung (bei Eigentumswohnungen)
Protokolle der Eigentimerversammlungen (bei WEG)
Nebenkosten- und Hausgeldabrechnungen
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Optional: Unterlagen vom Versorger (Gas, Strom, Wasser)

4. Immobilie verkaufsfahig machen

Kleine Reparaturen erledigen
Aufgerdumter, neutraler Gesamteindruck
Professionelle Fotos erstellen
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Aussagekraftiges Exposé vorbereiten



5. Vermarktung & Besichtigungen
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Immobilienanzeige zielgruppengerecht formulieren
Geeignete Online-Portale auswahlen

Anfragen strukturiert beantworten

Besichtigungen vorbereiten und koordinieren

6. Kauferprifung & Verhandlung
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Bonitat des Kaufers prifen
Finanzierungsbestatigung einholen
Preisverhandlungen sachlich fihren
Einigung Gber Kaufpreis und Ubergabetermin

7. Kaufvertrag & Notar
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Notar auswahlen
Kaufvertragsentwurf prifen
Offene Fragen vor dem Termin klaren

Notartermin durchfuhren

8. Ubergabe & Abschluss
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Kaufpreiseingang prufen
Ubergabeprotokoll erstellen
Schlusselubergabe
Zahlerstande dokumentieren
Versorger um- oder abmelden
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